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Warszawa, 18.03.2008

REFERENCIE
IBT Polska — Inshytut Technoiogi Biznesu odbyt w kwisatnlu | czerwau 2007 dwa szkolenia:

«Profesjonalne Metody Sprzedazy” oraz Profesjonaine Umiejetnosd Pozyskiwania Klientdw”,
ktére doskonality umiejetnosci sprzedazowe oferawane przez Achieve Global.
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ZATOWIIo Z€ WZGIGUU Na TIETYIOIyCZig Zawariose, auarcying romm
praktycznymi cwiczeniami jak | osobe trenera.

i oceniam je wysoKa,
€ iglzacg siementy looni 2

Pani Arista:
= odnosia sie do doswindozen | specyiiki pracy naszej firmy
» indywidualnie traktowata kezdego z uczestnikow
e ZNakomicie uaktywniaia grupe
s sitichata uczesinikow i reagowaia na biezgco na ich potrzeby
e skutecznie {aczyla elementy zabawy z procesem edukaci
&

byvia engrgalyizng, pozyivwng, W KaZdym momendie profesionaing

Zaréwno umigjetnosc jak i osobowosc Pani Arlety kaza mi napisac o niej jako o trenerze
wysakiej praby.
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