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W dniach 5-7 grudnia 2007 roku uczestniczytam w szkoleniu ,Profesjonalne
Metody Sprzedazy”, prowadzonym przez Maje Lose. Celem mojego
uczestnictwa byta ocena, czy zakup tego szkolenia dla wszystkich
handlowcoéw w mojej firmie, bytby dobra inwestycjg. Szkolenie poprowadzone
przez Maje Lose spetnito moje oczekiwania i podjeliSmy decyzje o zakupie
tego programu.

Pani Maja jest praktykiem i podczas zajeé wielokrotnie postugiwata sie
przyktadami ze swojej pracy zawodowej. To pomagato wszystkim uczestnikom
zobaczy¢ korzysci wynikajgce z proponowanych metod sprzedazy. Byta
bardzo dobrze przygotowana i $wietnie ukazata caty proces sprzedazy jako
ciag umiejetnosci prowadzacy do celu. Omawiata z uczestnikami ich sytuacje
zawodowe i wspolnie poszukiwaliSmy rozwigzan mozliwych do zastosowania
w praktyce.

Polecam Maje Lose jako trengra wymagajgcym uczestnikom.

Ewa Adamczyk EWA ADAMCZYK
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