NSK

REFERENCIJE

W ramach wspotpracy NSK Polska z firma szkoleniowa AchieveGlobal miatem przyjemnosé
uczestniczy¢ w szkoleniu otwartym ,,Profesjonalne Metody Sprzedazy”. Trzydniowe szkolenie,
prowadzone przez p. Maje Lose obejmowalo nast¢pujace zagadnienia:

¢ Rozpoczecie rozmowy handlowe;j

¢ Badania potrzeb klienta

¢ Proponowanie rozwiazan

e Przezwycig¢zanie zastrzezen i watpliwosci
e Zakonczenie rozmowy handlowej

Kazdy z uczestnikow szkolenia otwartego byt z innej firmy, co wymagato od prowadzacej przygotowania
przyktadow z roznych dziedzin. Przed zajeciami p. Maja Lose skontaktowatla si¢ ze mna telefonicznie,
aby pozna¢ moje oczekiwania i jeszcze lepiej przygotowaé si¢ do szkolenia. Bardzo wysoko oceniam
rowniez inne elementy pracy pani trener: jest ekspertem w obszarze sprzedazy, udziela wielu
praktycznych wskazdéwek i pokazuje zastosowanie poznawanych umiejetnosci. Pani Maja w sposob
metodyczny omawia poszczegdlne zagadnienia, a jednoczes$nie swoim poczuciem humoru i energig
motywuje uczestnikow do wytezonej pracy.

Pani Maja Lose to bardzo dobry trener biznesu.

Z powazaniem
Menedzer Sprzedaty
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Marek Ziétkowski
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